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LIDERAMOS RUEDA DE NEGOCIOS PARA
MICROEMPRESARIOS CON EL SENA Y ALCALDIA
DE SINCELEJO
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Lideramos rueda de negocios para microempresarios

con el Sena y Alcaldia de Sincelejo

Como una gran oportunidad calificaron los cinco
emprendedores beneficiados del programa “Sf
Emprende”, su participacion en la rueda de negocios
coordinada por el Sena Regional Sucre.

| Esto porque durante el evento liderado por la Alcaldia

de Sincelejo y la Cdmara de Comercio, los jévenes
tuvieron la oportunidad de exhibir y comercializar sus
productos.

Segun Milena Gutiérrez, directora de “Si Emprende”,
esta vitrina les proporciond el contacto comercial, el
espacio para dar a conocer sus productos y fortalecer
susiniciativas de negocio.

“Los hemos acompafnado desde la formacidn,
mercadeo, financiacidon y participacion en ruedas de
negocio para que los microempresarios se muestren en
estos espacios”, sostuvo la funcionaria.

Por su parte, Anuar Vergara Montes, uno de los primeros beneficiarios de este programa y actual comerciante de calzado, calificé como

excelente este proyecto.

“Una magnifica labor hizo S{ Emprende con nosotros, al facilitarnos un crédito de 5 millones de pesos. Ha sido de satisfaccion, porque hemos

salido adelante con nuestro negocio”.

Vergara anotd ademds que con su microempresa y gracias al fortalecimiento que “Si Emprende” les ha dado con sus asesorias, ha logrado

generar 6 empleos directosy vender de 3 a4 millones de pesos mensuales, equivalentes a 40 docenas de pares de zapatos.

Entre tanto, Eli Apolinar, otro de los beneficiarios, comentd que su participacidn en estos escenarios es posible gracias a “SEmprende”, debido

a que ellos son facilitadores, para que los empresarios de la ciudad lleguen hasta sus productos a través de estas plataformas de

comercializacion”.
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La innovacion en la empresa, como incorporar la
innovacion en su negocio

Una conferencia sobre la innovacidn en la empresa: y cdmo incorporar la innovacion en nuestro proyecto empresarial, fue
dictada en el Martes del Empresario del mes de septiembre por el Director CAT Sincelejo de la Uniclaretiana.

La INNOVACION es |a transformacién de una idea en un producto vendible, nuevo o mejorado, en un proceso operativo en la
industriay en el comercio o en un nuevo método de servicio social.

Parainnovar, segun el experto, no es necesario laboratorios, o grandes presupuestos de investigacion y tiempo, la innovacion
no precisa necesariamente de todos esos elementos ya que consiste en realizar un cambio en el producto, proceso de
produccion o en el proceso de comercializacion, que genere un valor anadido al cliente y aporte un beneficio alaempresa.

La innovacion en conclusién responde a un proceso sistematico e intencional que debe ser gestionado, implicando el
“compromiso” de los miembros de la organizacion.

Por ello, unainnovacion es laimplementacion de una solucidon nueva, dirigida a mejorarla competitividad o el rendimiento de
laempresa, o el conocimientoy habilidades de las personas.

La creatividad estd en la base del proceso de innovacidn y es ingrediente fundamental de |a actitud innovadora, aunque no
suficiente.

La innovacion en su vision mds completa comprende la implantacion de nuevos métodos de marketing, organizativos y
procesos de gestion, modelos de negocio.
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NUESTROS REGISTROS HICIMOS REINDUCCION A NUESTROS

El objetivo de los CAE es servir
como Uunico contacto entre los
comerciantes y las entidades
publicas y privadas que
intervienen en el proceso de
creacion de empresas, mediante
tecnologia y recurso humano
calificado, dispuestos a brindar
toda la orientacion y los servicios
necesarios para que el empresario
gestione la creaciony constitucion
de suempresa.

Hicimos una reinduccidn a nuestros

PROTOCOLO DE SERVICIOS CAE M Funcionarios del centro de Atencidn

e Empresarial, con el fin de actualizar la

g COMEREI0 DE EEPAEE RS E . i informacién de | ici ta
SINCELE. igencia : 2013 INTOr ION ae I0s serviCios que se pres
s LISTA DE CHEQUEO ::g,-na T 217::712013 q p

enestadreadelaCédmarade Comercio.

i Saludo de Bienvenida

La capacitacion se hizo con el fin de

Explicacion de los servicios que ofrece el centro de atencion empresarial

recordarle a los funcionarios que los
usuarios del CAE, tienen preferencia en sus

Verificacion que los documentos requeridos esten completos

|
[ Determinar el tipo de empresa a crear
:
i

Verificacion de homonimia

trdmites, los beneficios que obtiene al
utilizar los servicios del Centro de Atencidn
‘Empresarial, responsabilidades que

[ [ Diligenciamiento del Pre-RUT (DIAN)

Diligenciamiento formularios Registro Unico Empresarial y Social (RUES)

i9[ Explicacion de las obligaciones del empresario ante la Camara de Comercio adquiere en eI registro mercantil de |a

Cdmara de Comercio, las responsabilidades

i 10[ Explicaciéon de las obligaciones del empresario con Entidades Municipales

L]
[ ]
[
P
P
i Verificaciéon usos del suelo (Alcaldia de Sincelejo) 1L
[ ]
[ ]
[ ]
[]
[ ]

11! Entrega de material informativo
12 Entregay diligenciamiento de encuesta de satisfaccion L] ante Industria Yy ComerCiO, Yy la oficina de

impuestos de la Alcaldia de Sincelejo.

Los Centros de Atencion Empresarial - CAE son un novedoso concepto de
servicio, que las Camaras de Comercio ponen a disposicion del sector
productivo, para realizar en un solo lugar, todos los tramites que deben

realizar los empresarios al momento de constituir su empresay formalizarse.
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NUESTROS SERVICIOS EMPRESARIALES

En alianza con Procolombia, Comfenalco y la Union Europea capacitamos empresarios del
sector Agroalimentos en exportacion

competitividad en
| los mercados
internacionales
dictado por el
e % especialista en
s -; ' . Logistica Nacional
s e Internacional
Aldo Villamarin
en la Camara de
Comercio de
Sincelejo.

_ - l”’ } Seminario sobre
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NUESTROS SERVICIOS EMPRESARIALES

Continuamos el proyecto que capacita a microempresarios del campo en Formacion
Continua Especializada
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NUESTROS EVENTOS Visita estudiantil en la Cimara de Comercio

De visita en la
Presidencia Ejecutiva
estudiantes del Liceo
Panamericano
Campestre,
coordinadores del
modelo de las
Naciones Unidas
& (Panamun 2017) un
=== simulacro de debate
de problemas
globales actuales
para mejorar
competencias
sociales en los
- estudiantes de

* _—— . colegios delaciudad.
——— ] ik‘ ¢
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Concurso cartel de la Paz

El Club de Leones Sabanas llevé a cabo el concurso Cartel de la Paz donde fue seleccionada la
obra ganadora que participara a nivel nacional en la final nacional del Cartel de la Paz. Los jurados
Abraham Ganem y Shirly Zuluaga hacen la seleccion en el Juanita Tuiran, con la coordinacion de la
artista plastica, Gina Gonzalez.
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EN LA COMUNIDAD

RED DEPARTAMENTAL DE VEEDURIAS EN LOS MUNICIPIOS

La Unidad de Participacion
Ciudadana y Veedurias de la
A% Camara de Comercio de
= Sincelejo y la Red Departamental
. de Veedurias y Participacion
Ciudadana de Sucre, en
"coordinacién con las
T .- administraciones y personerias

'~ municipales del Departamento de
v Sucre, que a continuacion
relacionamos se llevaron a cabo
Asambleas Ciudadanas en los
Municipios de Sincé, Chalan,
Toluviejo, Buenavista, San
Onofre, impartiéndose
- Capacitaciones en los temas de
i ® Ley 850/2003 y demas normas
¥ concordantes, Control Social
_* Participativo a la Gestion Publica,
- Ley 142/94 y Decreto
- Reglamentario 1429/95, Nuevo
Cdbdigo de Policia, Delitos Contra
el Sufragio, Pos-Conflicto y asi
- mismo del Fortalecimiento de
- Comités de Veedurias por
Sectores de Inversion Social y
eleccidon de cuadros directivos de
Redes Municipales de Veedurias.
Conformacién de Comités de
| Desarrollo y Control Social de los
= Servicios Publicos Domiciliarios y
~ eleccion de Coordinador, Fiscal y
Capacitacion sobre la Ley
850/2003
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Intergremial sesiono con el coronel Sanchez, comandante de la
Policia de Sucre, en la Camara de Comercio de Sincelejo

"Hay que luchar por fortalecer la seguridad rural y urbana de los sucrefos de la mano de la Policia y las demds entidades que
preservan el orden publico en el departamento” afirmd el representante legal de la Federacidon de Ganaderos de Sucre (Fegasucre),
Juan Carlos Romero.

Estoluego de serescogido presidente del Comité Intergremial de Sucre.

Romero fue escogido en consenso por representantes de la Cdmara de Comercio de Sincelejo, laLonja de Sucre, la Asociacion de
Comunicadores Sociales Periodistas de Sucre (ACPS), la Asociacion de Trabajadores de la Educacion de Sucre (ADES), la Federacién
Nacional de Comerciantes (Fenalco) de Sucre, la Asociacion Colombiana de Constructores, el Club de Leones y la Federacion
Nacional de Distribuidores de Combustibles y Energéticos, Fendipetrdleo (Fendipetrdleo), afirmd que ya hubo una reunién con el
coronel Julio César Sdnchez, comandante de la Policia de Sucre, en la que se empezaron a definir algunas estrategias para combatir
el fleteoy los atracos en la zonas urbanas, y el abigeato y las extorsiones, en la zona rural, sobre todo en el Golfo de Morrosquilloy la
Mojana.

"Hay que trabajar mds que todo en eso y hacerle seguimiento no solo en el sector ganadero, sino los otros sectores. La idea es que
con lasautoridades estemos reuniéndonos para trabajar contra la inseguridad que afecta la economia®, dijo.

Senald que para los ganaderos es de mucha importancia liderar la lucha contra los problemas que aquejan a Sucre porgue es uno de
los gremios mds afectados por la extorsidn, asicomo los sectores de la construccion, el comercio.

Por otro lado, Romero asegurd que es necesario impulsar el crecimiento de los trabajadores agropecuarios, no solamente de la
ganaderfa sino de todas las actividades econdmicas que hacen parte del sector primario.

Tomado de: El Meridiano de Sucre
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Se capacitaron miembros de la
Lonja de Propiedad Raiz.

En el sector inmobiliario hay un déficit en la productividad y por eso es necesaria la unificacion de todas las inmobiliarias
conunfincomun paralograrlalegalizacion total del sectory la profesionalizacidn del corretaje inmobiliario.
Asi'lo explicd presidente de la Lonja Propiedad Raiz de Sucre, Néstor Sanchez. Afirmd que ante ello es necesario que se
busque solventar esta dificultad mediante la creacidon de un servicio de listado mdltiple (SLM).
Segun él, aunque no hay una cifra general sobre dicho déficit, las inmobiliarias han manifestado preocupaciony buscan
que con la SLM se creen plataformas en las que las inmobiliarias manejen el mismo producto y los mismos inmuebles,
que tienen que ver con avaluos, estudios, asesoria, conciliacidny cursos y talleres, y compartan asilas comisiones.
"Hemos hecho encuestas y tenemos opiniones de constructores que indican que se han limitado las ventas. Estamos en
unos meses en los que estas estan lentas. Considero que es un factor normal porque desde hace varios afios en la curva
de ventas de los constructores hay altibajos, pero no deja de preocupar", anoto.
Asegurd que con el empuje de los colegas ylasayudasdelos bancosy lareduccién enlatasadeinteréslaideaessalirde
estoytenerunrepunte enel que las ventas se normalicen hasta final de afo.
"Muchas opiniones de colegas dicen que de pronto es que los compradores de la region se limitaron, pero a nivel
nacional pasalo mismo", sostuvo Sanchez.
Alfonso Gordon, asesor de la Federacidon Nacional de Lonjas y Propiedad Raiz de Colombia (Fedelonjas), que se reunid
conrepresentantes del sectorinmobiliario, coincidid con Sdnchez Quintana.
Dijo que no es que en Sucre haya alguna crisis 0 algo parecido, sino que a nivel general, en Colombia el nivel de calidad
de servicio del profesional hay que mejorarlo, debido a que hay poca capacitacidony por eso es necesaria la actualizacion
del plan de modernizacién del sectorinmobiliario de Fedelonjas, que ya se hizo.
Anadid que con esta actualizacidn se vienen mds cursos de capacitacion que dardn mds herramientas para los agentes
inmobiliarios en el que la SLM sera vital para los inmobiliarios de Sucre porque se busca mas transparenciay calidad en
los servicios.

Tomado de: El Meridiano de Sucre
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